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Marketing

Leuk dat je ons buurtrapport hebt gedownload. Hiermee maken we het verschil, alleen je huis op

Maak in dit rapport meteen kennis met onze makelaars @ Funda zetten is niet meer genoeg. We werken
en lees hieronder wat ons uniek maakt. Ons familiebedrijf
bestaat inmiddels al 100 jaar. En net als bij de gemiddelde

met de beste fotografen, doeltreffende social
media campagnes en volgen onze klanten op
met marketing automation. Helemaal van nu.

Nederlandse familie vinden wij het echte contact erg Zo verkopen we jouw huis beter.

belangrijk. Als je verkoop- of aankoopplannen hebt leren

we jou graag goed kennen om zo tot het beste resultaat te Makelen is mensenwerk

komen. Heb je vragen? Voel je vrij om te bellen!

Blije klanten

Wij kunnen wel zeggen dat wij vakidioten zijn,

@ maar onze klanten kunnen dat nog beter.
Gemiddeld krijgen wij het cijfer 9,3 en daar zijn
wij best een beetje trots op.

Bijna 100 jaar ervaring

‘@ Al bijna 100 jaar begeleiden we mensen naar
een nieuwe plek. Dat is echt veel kennis en

ervaring waar jij op kan bouwen.

Robert Haagsma Frank Gjaltema Myrthe Kostense

=23

Een van de ankers in je leven is het hebben van
een woonplek, het is daarom niet heel gek

dat het kopen van een huis en verhuizen veel
stress met zich meebrengt. Bij FRIS vinden wij
het belangrijk je te ontzorgen en je goed te
begeleiden in het proces, op die manier maken
wij van het kopen van een huis weer een
bijzonder moment.

Oog voor resultaat

Ga jij voor de hoogste opbrengst of de snelste
verkoop? Wij verliezen het resultaat niet uit
het oog en verdienen onszelf daarmee weer
terug bij de verkoop van jouw huis.

Huizen verkocht in Zaanstreek
en Amsterdam afgelopen jaar.

@ Gemiddeld reviewcijfer



Jouw droomhuis
aankopen met FRIS

Een aankoopmakelaar van FRIS als partner bij de
aankoop van jouw droomhuis is niet alleen een
geruststellende gedachte, maar je bent daarmee ook
eerder op de hoogte van het nieuwste aanbod.

Makelaars wisselen het woningaanbod met elkaar
uit voordat het op de markt komt waardoor de kans
op bezichtigen en een daadwerkelijke aankoop
aanzienlijk toeneemt.

Bovendien bieden we zekerheid als het gaat om

de bouwkundige en juridische aspecten van een
huis, daarmee kan je een hoop stress en problemen
achteraf voorkomen. Op die manier verdienen we
onszelf al gauw weer terug. Deel je woonwensen
met ons zodat jouw droomhuis weer een stapje
dichterbij komt!
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Gemiddelde transactieprijs Zaanstreek

Zaandam

€ 500.000
€ 450.000
€ 400.000
€ 350.000
€ 300.000

€ 250.000
€ 200.000
€ 150.000
€ 100.000
€50.000
€0

— N o0 < N N - N oD St

o g g g oo 9gg9gyg

O O O O PN PN PN 0O 0O O

2002
2003
2004 I
2102 I
2103
2104 I

22Q1



Al bijna 100 jaar
specialist in



Gemiddelde transactieprijs per m? Zaanstreek
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Gemiddelde vraagprijs Zaanstreek
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De plek waar je woont is van grote
invloed op een mensenleven.

Als makelaar is er niets leuker dan klanten
in deze spannende tijd bij te staan.
Maar je merkt ook echt dat je door alle
lokale kennis, ervaring en ons netwerk
het verschil kan maken voor de klant.

Frank Gjaltema

Vestigingsleider FRIS Woningmakelaardij




Gemiddeld procentueel verschil
tussen vraag- en transactieprijs
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Gemiddelde oppervlakte in m?
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Transactieprijs per m? per Zaanstreek
oppervlaktecategorie 21Q2 Zaandam
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Gratis
waardebepaling l

van jouw huis?
Klik hier!




: Disclaimer

Hoewel FRIS Woningmakelaars zorgvuldigheid in
acht neemt bij het samenstellen en onderhouden
van deze rapporten en daarbij gebruik maakt van

ny
"

:“'. bronnen die zij betrouwbaar acht, kunnen wij niet
» ‘\:"‘! instaan voor de juistheid, volledigheid en actualiteit
L van de aangeboden informatie. Aan de informatie in
; dit rapport kunnen geen rechten worden ontleend.
q;, In geen geval is FRIS Woningmakelaars aansprakelijk
" voor enige directe of indirecte schade als gevolg van
Ty of in verband met het gebruik van de informatie in dit
K rapport.
5“;,; &) Niets van dit rapport mag worden verveelvoudigd,

opgeslagen in een geautomatiseerd gegevensbestand
of openbaar worden gemaakt, in enigerlei vorm
~ of wijze, hetzij elektronisch, mechanisch, door
fotokopieén, opname of enige andere manier. Dit
is alleen mogelijk na voorafgaande schriftelijke
» - toestemming van FRIS Woningmakelaars.



